
Desatero 
Ma�arsko jako první exportní trh

1. Aktivní komunikace
 5. PYátelské partnerství((
 8. Hlavní m˙sto Budapeae
Pro vyu~ití pYíle~itosti je velmi dole~itá pohotová (a soustYed˙ná komunikace. Iniciativa musí v€zásad˙ tém˙Y v~dy vycházet od 
eské firmy. Stejn˙ tak na deadliny (a smluvené termíny musí dohlí~et zejména 
eská firma.




Ma�aratí partneYi rádi posedí se svými partnery u pYátelské ve
eYe. Doporu
ujeme se vyvarovat politickým tématom, otázce a porovnávání plato a nábo~enství � mohli byste se (i necht˙n˙ dostat do nepYíjemné situace. Naopak rádi hovoYí o rodin˙, o sportu, o gastronomii (vína, piva, pálenka, tradi
ní jídla) a o turistice v€Ma�arsku nebo �R.






Ma�arsko je z€více pohledo velice centralizované. A
koliv rozdíly mezi hlavním m˙stem a ostatními 19 ~upami se stále zmírHují, Budapeae má stále výjime
nou pozici a váhu. Po
et obyvatel v€hlavním m˙st˙ dosahuje tém˙Y 1,8 milionu, s€aglomerací se mluví o 3 milionech rezidento. }ije zde 18 % celkového obyvatelstva. Po
et pracovních pYíle~itostí (a mzdy jsou výrazn˙ vyaaí ne~ v€ostatních velkých m˙stech. Budapeae produkuje 37 % HDP. Mimo hlavní m˙sto dalaí nejvysp˙lejaí ~upy jsou ty, ve kterých dominuje automobilový promysl.










2. Osobní kontakt


6. Není nevhodné se pYipomenout


9. Nejni~aí korporátní daH vs. nejvyaaí DPH v€Evrop˙((


10. Tykání � vykání

Pokud je nabídka spolupráce pro ma�arskou firmu zajímavá, je dobré dohodnout si co nejdYív návat˙vu, proto~e ma�aratí obchodníci kladou velký doraz na osobní kontakt. Rádi uká~ou své sídlo a provozovnu.




Pokud jste s ma�arským partnerem byli ji~ v€kontaktu, a delaí dobu se Vám pak neozval (napY. 1-2 týdny, nereaguje na Vámi zaslané materiály), není v ~ádném pYípad˙ nezdvoYilé zkusit mu zavolat znovu a zeptat se na vývoj. Naopak, je to potYebné!




Od roku 2017 vstoupila v platnost nejni~aí korporátní daH v€Evrop˙ � 9 %. Naopak DPH krom˙ n˙kolika výjimek, které vláda temporáln˙ ur
uje jako motivaci pro jednotlivé obory, dosahuje 27 %. 




Ma�arský jazyk také umo~Huje tykání a vykání (dv˙ verze dokonce). V€obchodním ~ivot˙ je mnohem b˙~n˙jaí, ~e partneYi si za
nou tykat od za
átku spolupráce. Neznamená to nezdvoYilost, naopak je to forma vyjádYení hlubaí dov˙ry.





3. Jazyková vybavenost

7. Exkluzivita((

4. Reference nade vae

Prvotní komunika
ní jazyk bývá angli
tina, ale leckdy (se domluvíte n˙mecky, n˙kdy dokonce slovensky (hlavn˙ v€severní 
ásti Ma�arska). Nicmén˙, ma�aratina je v~dy výhodou.




Otázka exkluzivity se v€Ma�arsku objevuje mnohem 
ast˙ji ne~ v€�R. Obecn˙ platí, ~e potenciální distributor vychází od za
átku z€toho, ~e mu poskytnete plnou exkluzivitu. Doporu
ujeme tuto otázku a mo~né kompromisy probrat hned na za
átku, ideáln˙ pYi první osobní schozce. Jako alternativa, pokud nechcete hned poskytnout výhradnost, proberte mo~nosti regionální, nebo 
asov˙ omezené exkluzivity.








Dole~ité je na za
átku pYedvést kvalitní reference ma�arskému partnerovi. Dokon
ené projekty v€Ma�arsku nebo v€západní Evrop˙ budí jeat˙ dov˙ryhodn˙jaí dojem.




